Ein Produktportfolio,
das verkauft.
Eine effektweit ErfolgsGeschichte.
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TreffSicher - das Projektergebnis eingesetzte Fahigkeiten

%= Bestehende Produktwelt vollstandig liberarbeitet und zu einem konsistenten
Produktportfolio weiterentwickelt.

%= Migrationspfade aufgebaut, um Bestandskunden ohne NutzeneinbuRenin das
neue Portfolio Uiberfiihren zu konnen.

7= Migrationsszenarien erstellt und wirtschaftlich bewertet.

%= Einfihrungskampagne vollstandig begleitet und ca. 70% der angeschriebenen
Privat-und 50% der Gewerbekundenin das neue Portfolio migriert.

Kampagnenmanagement
Produktentwicklung
Produktportfolio-Optimierung
Toolentwicklung
Wirtschaftlichkeitsanalyse
Wissenstransfer

Projektmanagement

ImpulsGebend - die Kundenstimmen ErfolgsTreibend - das Vorgehen
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Leistungsanforderungen in
miissten auch mal Produktbiindel in einem
aussortiert werden.” Workshop mittels Quality- .
\ S ‘}\ Function-Deployment """ :

Ableiten von Leistungsanforde-
rungen aus dem Markenver-
sprechen im Rahmen eines
means-end-Ansatzes

Beziehung von
Anfordering-ymd
funktonaler
Komponewte

Aussortieren und Migrieren der
Altprodukte in ein preis-/ leis-
tungsorientiertes Produkt-
portfolio auf Basis einer
Szenarioanalyse
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